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Apotea: Den digitala ryggraden i svenska halsovarden.
Apotea ar inte bara Sveriges storsta natapotek utan ett
stort logistikmaskineri som ar maskerat. Genom att
fokusera pa att endast bedriva natbutiker samt investera i
automation och hallbarhet har Apotea eliminerat de dyra
utgifterna. Apotea har lagt om kartan for svensk
apoteksmarknad och med en kundbas som omfattar
miljoner svenskar och en leverans/lagerkapacitet som
satter standarden for svensk E-handel har Apotea
positionerat sig som den dominerande marknadsledaren
inom apotekssegmentet.

Vagen av digitalisering ar inte dver, fler apotek borjar
stanga ner och det digitala skiftet ar permanent.
Apoteksmarknaden vaxer stadigt samtidigt som fler borjar
hitta till natapotekens bekvamlighet. Pa svenska e-
handelsmarknaden kannetecknas vinnaren av logistiska
konkurrensfordelar och en dominerande omsattning.
Apotea ar den overlagset dominerande aktdéren nar det
kommer till pris pa varor, kundbas och omsattning.
Samtidigt ar det fler kunder som bdérjar handla
receptbelagda lakemedel via natet och ar ett vaxande
segment men med troliga kommande regleringar.
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Marknadsdata, SEK

Ticker: APOTEA

Marknad: Mid Cap Stockholm
Borsvarde: 9 562,3 MSEK
Utveckling i ar: +8,08%
Aktiekurs: 90,84 kr

Riktkurs: 96,6 kr (+6,4%)

Nyckelhdndelser under aret

“Borsfesten!” - Resan in i 2025
bdrjade med IPO:n i December
2024 som introducerade éver 90
000 nya aktieagare till Apotea.
Med ett pris pa 58kr vid 6ppning,
rusade Apotea +35% forsta
handelsdagen.

Ett nytt logistiklager i Varberg -
Den 17 Juni 2025 invigdes det nya
helautomatiserade logistikcenter
i Varberg. Investeringen kostade
380 MSEK men mojliggor
samma-dag-leveranser pa
vastkusten och skapar en skalbar
samt kraftfull tillvaxt for
framtiden.

Hallbarhet - Apotea har under
2025 blivit det forsta natapoteket
i Sverige som har utslappsfria
leveranser hela vagen hem
genom PostNord. En viktig del
for varumarket och fortroendet.
En bidragande faktor for Apoteas
aterkommande vinst for “Arets E-
handel” av Svensk Handel.



Apotekens historia & marknad %7
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Trots att ndr man ténker pa apoteksmonopolet som nagot evigt sa var det egentligen en
ganska kort period i svensk historia. 1971 forstatligades alla apoteken i ett och samma,
Apoteket AB dar apoteken tidigare drevs av apotekare med “kungliga privilegier”. Syftet var att
garantera likvardig vard och medicintillgang i hela landet. Under 40 ar var den gréona logotypen
det enda alternativet for svenskar. 2009 var det nagot som hande pa den svenska marknaden.
Det stora monopolet revs upp och staten salde ut halften av sina apotek till privata aktorer. Dar
var syftet att marknaden skulle diktera 6kade oppettider och pressade priser vilket skulle gynna
den enskilda individen. Under denna tiden exploderade det med fysiska butiker pad marknaden,
men samtidigt vaxde det fram ett annat segment, namligen natapoteken.

Medan de fysiska butikerna 6kade i antal, sdg Per Svardsén (Grundaren av Adlibris) och hans
team en lucka i marknaden dar de identifierade en marknad som var fragmenterad och
nastan ingen handlade via natet. 2011 képte Per med hans team upp det lilla nastan
konkursfardiga Familjeapoteket. Per tog over bolaget med storm och etablerade sitt E-handels
DNA och genomsyrande foretaget. Inga butikshyror, extrem fokus pa logistik och priser, 2012
bytte de namn till Apotea AB. Bolaget hade IPO pa stockholmsborsen 2024 vilket gav ett stort
intresse vilket introducerade 90 000 nya aktieagare till bolaget och en rusning foérsta
handelsdagen pa +35%. Apotea har blivit den marknadsledande dominerande aktéren som
drivs av en skalbar automatiserat logistikcenter och hég omsattning.

Svenska apotekskanalen (Mdkr, 2000-2024) och utveckling av Sveriges BNP (indexerad) ® Apotekskanal m BNP

Den svenska apotekskanalen vaxte
med 10% under 2024 till ett varde *
pa 64,3 Miljarder SEK. Under de :
senaste 5 aren sa har marknaden %
vuxit med ett genomsnitt pa 6,4% ..
per ar och vantas inte sakta ner. »
Marknaden klassas som icke-cyklisk
och drivs av langsiktiga trender.

De stora marknadsdrivande trenderna %rqhavuasakligen av en vaxande och aldrande
befolkning, 6kning i kroniska sjukdomar och nya behandlingsmetoder. Utveckling av nya
lakemedel samt en medvetenhet om halsa och valmaende. Marknaden fortsatter att
digitaliseras dar vi ser avtagande i antal fysiska apotek som finns i sverige och har sedan
pandemin 2020-2021 minskat med ca 2,6% medans E-handeln har ékat kontinuerligt varje ar

sedan 2018.

Fysiska apotek i Sverige E-handeins andel av svenska apotekskanalen
B Antal fysiska apotek | Sverige
B Covid-19-pandemi
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Apoteksmarknaden
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Apotea besitter ca 10% av marknaden men var under 2023 storre &n 8 ganger det nast
storsta renodlade nathandelsapoteket. Apoteas konkurrenter i sverige inkluderar mindre
specialiserade aktdérer som Meds och Apohem samt fysiska apotek som bedriver e-handel vid

sidan av som Apotek Hjartat och Apotek Kronan.

Apoteksmarknadens produktsegment kan delas
upp i 3 delar. Receptbelagda lakemedel vilket ar
mediciner som forskrivs av en lakare fér behandling av
olika medicinska tillstand. Receptfria lakemedel vilket
ar lakemedel som saljs utan recept for lindring av
vanliga akommor. Samt handelsvaror som ar ett brett
utbud av olika sorters produkter inom hudvard,
halsokost, djurvard, produkter for barn m.fl. Apotea har
ett brett sortiment inom alla dessa omraden och ar
villiga att fortsatta expandera sortimentet samt
inkludera egna varumarken for att pressa upp
marginalerna mer. Receptbelagda lakemedel star for
72,9% av marknaden och staten har frdn och med den
1 November 2025 andrat hur receptbelagda lakemedel
far levereras. Nu kan inte paketen levereras direkt till
doérren och lamnas utan kunden maste ta emot den
personligt eller anvanda leverans med ID-kontroller.
Det kommer paverka Apoteas smidiga leveranser och
kunders upplevelse.

Apoteas forsiljning bygger mestadels pa receptfria
lakemedel. 61% av forsaljningen kommer fran
receptfria lakemedel, samtidigt bestar receptbelagda
lakemedel for 37% av nettoomsattningen. Apoteas
affarsmodell bygger pa att ha konkurrenskraftiga
priser som ar lagre an andra natapotek samt erbjuda
snabba och fraktfria leveranser. Under matningen som
gjordes under 2024 hade Apotea 11% lagre
genomsnittspris an andra natapotek och 36% lagre an
fysiska butiker. Apotea har ca 3 miljoner
aterkommande kunder och erbjuder det bredaste
sortimentet pa marknaden. Sortimentet bestar av 6ver
53 000 olika varor samt egna produkter under Apoteas
varumarke.

Svenska apotekskanalen 2024 per produktkategori

B Receptbelagda ldkemedel
® Receptfria likemedel

Handelsvaror

12,1

(18,8%)

64,3 MdSEK

Killa: Sveriges Apoteksfarening

Firdelning av Apoteas nettoomsiittning 2024
B Receptbelagda varor

B Receptfria ldkemedel och handelsvaror

Tjénster 2%

Apoteksbranschen har héga intradesbarriarer. Likt andra sektorer inom halso- och sjukvards
branschen ar apoteken hogt reglerade av organisationer som lakemedelsverket,
eHalsomyndigheten och Tandvards- och lakemedelsverket. Det kravs tillstand fran
lakemedelsverket for att fa salja lakemedel i sverige vilket i sin tur kraver stor kontroll dver floden
och temperaturer inom verksamheten samt lagren. Inkop av receptbelagda lakemedel gors
fran godkanda grossister som Oriola och Tamro. De receptbelagda lakemedlen ar prisreglerade
av staten vilket gor att Apotea inte kan tavla om prissattningen pa dessa varor utan endast tavla

for den basta effektiviteten och snabbaste leveransen.



Marknadsrisker
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Apoteksmarknaden praglas av starka regleringar och en mognande marknad. Aven fast
marknaden klassas som icke-cyklisk bestar Apoteas forsaljning av mestadels receptfira
produkter. Inom det segmentet ingar det “fritt valda” produkter inom skénhet och halsokost
vilket ar en av Apoteas tillvaxtomraden som kan paverkas av konsumenters kopkraft under
konjunktursvangningar. Minskar képkraften hos konsumenterna kommer det att paverka
tillvaxten i forsaljning av det segmentet men det receptbelagda produkterna kommer besta.

Ranteldget i samhallet paverkar framtida investeringar och expansioner. Den framtida

rantan kommer att paverka den stora investeringen i Varberg och framtida expansioner mot
den norska marknaden. Dock har vi under 2025 satt flertalet rantesankningar och en positiv
utveckling i konjunkturen vilket ger positiva signaler for Apoteas framtida expansionsplaner.

Apoteksmarknaden har bérjat mogna. Flera apotekskonkurrenter har bérjat digitalisera sig
och utmanar Apotea. Apohem (Axfood), Meds och Hjartat (ICA) har bdrjat vaxa och ta plats pa
natapoteksmarknaden. Okad konkurrens kommer forsatta satta press pa Apoteas tillvaxt och
marginaler. Konkurrenterna Apohem och Hjartat har bakom sig stort kapital och kompetens
villket kan utmana marknaden. Apoteas logistik center ar det stora konkurrensférdelen som
kommer vara det som goér att Apotea star ut pa marknaden.

Risker bakom den operationella driften. Apoteas stora logistikcenter i Uppland och Varberg
kommer alltid medfdra operationella risker dar de helautomatiserade produktionen kommer att
innefatta tekniska problem och driftstorningar. Det kan medfora stora risker fér Apotea eftersom
hela deras affarsmodell bygger pa snabbhet och effektivitet. De helautomatiserade
produktionen medfor dven krav pa hogre kompetens hos personalen, aven fast Apotea inte
behdver besitta personal for att bedriva den dagliga handeln sa behovs det kompetens for
underhall och utveckling av maskineriet.

Digitalisering medfér mer risker for cyberattacker. Apotea besitter en stor mangd data fran
varden for att kunna skraddarsy kundforslag. Det kommer att medféra stora risker for framtida
cyberhot vilket gor att Apotea behdver investerea i mer brandskydd och sakerhet. Regulatoriska
risker fran statliga organisationer kommmer att potentiellt paverka Apoteas marknadsféring och
affarsmodell for att bidra till en annu sakrare apoteksmarknad da det anses som en
samhallsviktig marknad.

ANALYSIS
PLAN
EVALUATE

CONTROL

 REVIEW
ASSESSMENT




Historisk utveckling
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Apoteas resa har inte varit slat, Coronapandemin skapade medvind 2020-2021 men
skapade efterslangar 2022. Historiskt har Apotea haft en CAGR om 12,2 % i Nettoomsattning
fran 2020 till 2024. Lagret i Uppland har varit pa maxkapacitet och skapade mojlighet for
investeringen i Varberg. Ar 2022 ser vi minskat EBIT vilket ar ett resultat av initiala kostnader av
planerandet for logistik centret i Varberg. Det aret var ocksa praglat av 6kade fraktkostnader da
drivmedelspriserna steg kraftigt, vilket har stor paverkan pa ett e-handelsbolag som Apotea.

Under pandemin skapades stor efterfragan pa
produkter som handsprit, munskydd,
engangstester och plasthandskar. Dessa typer

Nettoomsattning
F000

. i V2.2%
av produkter har en lag marginalkostnad och 5000 CAGR
pa grund av de stora volymerna skapade det eiuD
stark vinst for Apotea. 4000

3000
Lagret i Morgongava, Uppland har under dessa 20
aren gatt pa dvertid och maxkapacitet vilket o
oOkade kostnader for driftstérningar. Den nya
investeringen i varberg var nédvandig for att gzl 2t = 2 e
fortsatta skala upp verksamheten och &ka
kapaciteten. Den nuvarande kapaciteten
uppgar till ungefar 150 000 paket om dagen.
o . . . EBIT (justerat)
Aterhamtningsaren 2023 och 2024 gav resultat
pa att efterfragan fortsatter att vaxa samtidigt
som Vi har sett hog efterfragan pa lakemedel
som Wegovy och Ozempic vilket vi kommer se
resultat pa under 2025.
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Apotea fortsatter att vaxa och har redan under i
2025 fram till tredje kvartalet uppnatt en 50 .
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okning pa 11,2 % fran samma period 2024.
Samtidigt ger Varberg investeringen resultat
och EBIT marginalen forsatter att stiga.
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Varderingsmodell - DCF
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Discounted Cash Flow modellen bygger pa Antaganden i DCF-Modellen

antaganden fran bolagets uttalanden och e 17% arlig omsattningstillvaxt
arsredovisningar. Apotea har gatt ut med att dem 27,5% Bruttomarginal

vill dubbla sin omsattning de kommmande 4-5 aren 7,5% EBITDA marginal

vilket kraver en optimistisk tillvaxt pa 15-18% per ar. 6% EBIT marginal

Modellen visar hur en optimal utveckling kan se ut 1,5% Capex av omsattning

baserat pa antaganden gjorda. Det motiverade e 55 dagars DPO (Leverantorskreditdagar)
vardet pa aktien ar 96,6 kr en ékning pa 5,76 kr fran 17 dagars DSO (Kundkredittid)

dagens kurs motsvarande 6,4% uppsida. e 40 dagars DIO (Lagerdagar)

Discounted Cash Flow

(20251226, Miljoner SEK)

2024A 2025E 2026E 2027E 2028E 2029E 2030E
Nettoomsattning 6541 7653 8954 10476 12257 14341 16779
COGS 4753 5548 6492 7595 8887 10397 12165
Bruttoresultat 1788 2105 2462 2881 3371 3944 4614
Opex 1413 1531 1791 2095 2451 2868 3356
EBITDA 395 574 672 786 919 1076 1258
D&A 130 115 134 157 184 215 252
EBIT 266 459 537 629 735 860 1007
Skatt 55 95 111 129 152 177 207
Vinst (Earnings) 212 365 427 499 584 683 799
Capex 98 115 134 157 184 215 252
NWC change -172 32 38 44 o2 60
FCF 537 394 461 540 632
Factor 0,92 0,88 0,81 0,74 0,68
Discounted FCF 492,72 346,58 372,02 399,32 428,63 460,09
WACC 9% Nedan visar hur priset kan férandras beroende pa
PGR 2,5% avkastningskrav och tillvaxtstakt. Forvantningar pa

Apoteas tillvaxt ser ut att vara inprisat i Aktien med

A AT LIRE ) samtidiga osakerheter kring 6kad konkurrens och
Discounted TV 7255,2 WreEEiivasc

PV of CF 2499,3 markna :

iy o75n 6 WACC/PG 2% 2,25% 2,50% 2,75% 3%
Net Debt 300,0 106,6 110,3 114,2 118,6 123,4
Minority Interest 0,0

98,4 | 101,4 104,7 108,2 |112,1

91,3 | 93,8 [96,6 | 99,6 |102,8

85,2 | 87,3 89,7 92,2 | 94,8
79,8 81,7 83,7 858 88,1

Equity value 10054,6
Motivated stoc _ rice 96,6




Varderingsmodell - Multipel
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Multipelvarding gérs for att se hur ett féretag ar prissatt utifran ett specifikt matt. | denna
analysen har en EV/EBIT, EV/Sales och P/E anvants som matt for att jamfor hur Apotea varderas
mot liknande bolag och aktérer pa marknaden samt ett sektorsnitt. Konkurrenterna som valts
ut ar: Europris, Boozt, Lyko, Redcare Pharmacy och Oriola. Redcare Pharmacy och oriola ar valt
som benchmark for sektorn dar Redcare ar en stor Europeisk aktdér inom natapotekshandel
och Oriola ar ett stort Finskt lakemedelsaktor. Redcare ar Europas motsvarighet till Apotea i
form av marknadsledande natapotek och ett matt pa vad Apotea vantas astadkomma. Boozt
och Lyko ar tva svenska e-handelsféretag som anvands for att visa hur nordiska marknaden
varderar lyckade e-handels foretag. Europris ar inte bara en peer utan aven en storagare |
Apotea och ett moget bolag inom lagprishandel.

EV/EBIT multipeln visar hur respektive bolag EV/EBIT
ar varderat utifran den operativa vinsten. 40
Apotea ar utifran DCF analysens motiverade 35

pris varderat till 29,5x EV/EBIT vilket ar dver =0
genomsnittet men lagre an Redcare. Det visar

att Apotea ar varderat som en stor ledande jo
aktor pa marknaden och ar prissatt darefter. 15
Fortsatter tillvaxten kan vi se varderingar som 5 I I I
roér sig mot Redcare Pharmacy. 0

Sektorsnitt  Apotea Europris Boozt Lyko Redcare Oriola
Phamn acy

EV/Sales multipeln visar hur respektive
bolag ér varderat utifran omséattning. Apotea
handlas utifran DCF analysens varde till en
multipel om 1,45x vilket ar éver snittet pa Ix.

1,2
Apoteas framtida omsattningstillvaxt ar 1
inprisat i aktien och férvantningarna ar héga. 08
06
P/E multipeln visar hur respektive bolag ar 2=
virderat utifran hur mycket aktieagarna ar ~

L] L] .o ® oo 0
Vl"'ga att betala for Vad bOlaget tjanar. Sektorsnitt Apotea Europris Boozt Lyko Redcare Oriola

Apotea utifrdn DCF analysens varde handlas i
for 34x vilket ar over snittet men mindre an

Redcare Pharmacy. Detta visar att marknaden

tror pa framtida vinsttillvaxt. 45

EV/SALES
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P/E

40
a5
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Apotea ar. Apotea handlas 6ver snitten pa 25
varje multipel vilket tyder pd hoga i“
fovantningar om tillvaxt och en optimistisk 3
marknadstro om &kad digitalisering. Apoteas I I

InveSterlng I Varberg OCh framtlda planer om Sektorsnitt  Apotea Europris Boozt Lyko Redcame Oriola
expansioner ar ett tecken pa framtida tillvaxt. Pharm acy

Multiplarna visar vad férvantningarna pa
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Investeringscase
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Apotea ar inte bara ett natapotek utan att maskerat logistikmaskineri med héga
fovantningar om framtida tillvaxt.

1. Logistik och vallgravar. Apotea ar i grunden ett teknik- och logistikbolag som rakar salja
apoteksvaror. Bolagets framste konkurrensférdel ar inte bara priset, utan den extrema
effektiviteten som byggts upp genom automation.

« Varberg-effekten: Den nya investeringen pa 380 MSEK i det helautomatiserade centret i
Varberg ar motorn for framitda marginalexpansion. Det mojliggér inte bara samma-dag-
leveranser utan sanker den rorliga kostnaden per paket, vilket ar nyckeln till att uppna en
EBIT-marginal pa 6%.

« Skalbarhet: Med en infrastruktur designad for att dubbla omsattningen pa 4-5 ar kan
Apotea vaxa utan att de fasta kostnaderna ékar i samma takt.

2. Marknadsposition. Apotea har lyckats med det som traditionella apotek kampar med: att
kombinera volym och digital snabbhet.

o Strukturell medvind: Skiftet fran fysiska butiker till ndtet ar permanent. Medan antalet
fysiska apotek minskar, dkar e-handelns andel av marknaden (23% under 2024), och Apotea
ager majoriteten av denna tillvaxt.

« Defensiv tillvaxt: Apoteksmarknaden ar icke-cyklisk. Behoven drivs av en aldrande
befolkning och kroniska sjukdomar, vilket ger stabila kassafloden aven i samre konjukturer.

3. Argument for den hoga varderingen: Premie for “Best in Class”. Vid en kurs utifran DCF
modellens motiverade vardepa 96,6kr handlas Apotea till mutiplar som ligger éver det nordiska
sektorsnittet, men det ar motiverat.

» Motiverat P/E 34x och EV/EBIT 29,5x: Dessa siffror speglar marknadens tro pa att Apotea
ska na en vinsttillvaxt som liknar den europeiske forebilden Redcare Pharmacy.

e DCF - analysen: Det motiverade vardet pa 96,6 kr baseras pa en WACC pa 9% och en
langsiktig tillvaxt (PGR) pa 2,5%. Om rantelaget fortsatter att sjunka, vilket vi sett under 2025
finns det ytterligare uppsida i varderingen.

4 . Risker och katalysatorer.

o Regleringsrisker: Den nya lagen om personligt mottagande av paket (ID-kontroll) ar ett
kortsiktigt hinder for kundupplevelsen. Apoteas formaga att I6sa detta genom tekniska
innovtioner blir en viktig katalysator for att behalla sitt forsprang.

« Nordisk expansion: Ett lyckat intrade i Norge eller Danmark skulle dramatiskt 6ka bolagets
totala adressbara marknad och kunna motivera en vardering i linje med de storsta
europeiska aktorerna.

Apotea erbjuder en unik kombination av trygghet (Icke-cyklisk marknad) och optioner pa
tillvaxt (Automation och expansion).
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Disclaimer

Detta material, inklusive analyser, rapporter och &vriga publikationer framstallda av Karlstad
Finance Group ("KFG"), tillhandahalls uteslutande i informationssyfte och for allman
spridning. Innehallet ska inte, varken helt eller delvis, uppfattas som finansiell radgivning,
investeringsrad eller en uppmaning att genomfoéra en viss investering eller transaktion.

Den information och de uppgifter som ligger till grund for materialet anses vara tillférlitliga,
men KFG lamnar inga garantier avseende dess fullstandighet eller riktighet.
Framatblickande uttalanden, prognoser eller bedémningar som aterges i materialet baseras
pa antaganden om framtida utveckling och ar férenade med osakerhet. Faktiskt utfall kan
komma att vasentligt avvika fran dessa antaganden.

Varje investeringsbeslut som fattas med utgangspunkt i information fran KFG sker
uteslutande pa investerarens eget ansvar. Materialet bor endast betraktas som ett av flera
beslutsunderlag vid investeringsbeddmningar. Det aligger varje investerare att inhamta
kompletterande information samt, i forekommande fall, radgéra med en kvalificerad
finansiell radgivare innan beslut om investering fattas.

KFG, dess medlemmar eller narstaende parter fransager sig harmed allt ansvar for direkt
eller indirekt forlust eller skada, oavsett orsak, som kan uppsta till foljd av anvandning av
material, analyser eller annan information som harrér fran Karlstad Finance Group.

Analysen som har gjorts har baserats pa Apoteas AB arsredovisningar och kvartalsrapporter
publicerade pa Apoteas hemsida for Investerare. Uttalande fran bolaget och andra PM som ar
offentliggjorda har inkluderats.

https://ir.apotea.se/finansiell-information/rapporter



Appendix

Apotea AB - Resultatrakning

Belopp i MSEK 2023A 2024A
Nettoomsattning 5478,1 6562,1
Direkta kostnader (COGS) -4001,4 -4753
Bruttoresulatat (Gross profit) 1476,7 1809,1
Bruttomarginal 27% 28%
Bruttoresultats tillvaxt 18%
Operativa kostnader (Opex) -1247,6 -1412,5
Ovriga rorelsekostnader -3 1,2
EBITDA 226,1 395,4
EBITDA - marginal 4% 6%
EBITDA - tillvaxt 43%
Av-och nedskrivningar (D&A) -112,7 -129,6
EBIT (Rorelseresultat) 113,6 265,8
Finansiella intakter 1,5 4,2
Finansiella kostander 6,3 -5,3
EBT (Resulatat fore skatt) 108,7 264,7
Inkomstskatt -26,4 52,7
Ovriga kostnader 0,1 0,8
Arets totalresultat 82,4 212
Vinstmarginal 2% 3%
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Apotea AB - Balansridkning

Belopp i MSEK 2023A 2024 A
Tlllgangar (Assets)

Anlaggningstiligangar

Immateriella tillgdngar 56,2 50,1
Materiella anlaggningstillgadngar 299,2 388
Nyttjanderattstillgdngar 1916 158,9
Summa Anlaggningstilgangar 554,8 606,3

Omsaéttningstiligagngar

Varulager 410,1 562,3
Kundfodringar 2894 358,8
Likvida medel 19,1 27,3
summa nmsﬂtlnlngstlllgé_ngar 7815 1021 .4
Summa tilgangar 1336,3 1627,7

Eget kapital & Skulder (Liabilites & Equity)

Eget kapital

Balanserat resultat inkl arets resultat 388,7 602,2
Akitekapital 0,1 0,5
Summa eget kapital 425 636
Skulder

Leasingskulder 150,1 110,7
Uppskjuten skatteskuld 4,6 0,2
Summa langfristiga skulder 154,7 110,9
Leverantorsskulder 546,1 5594
Skatteskulder 0 284
Skulder till kreditinstitut 66,9 79,6
Summa Kortfristiga skulder 756,7 880,8
Summa Skulder 9114 991,7

Summa Eget kapital & Skulder 1336,3 1627,7




Appendix

KARLSTAD

Apotea AB

Belopp 1 MSEK 2023A 2024A

Kassaflide fran den lopande verksamheten (Operating CF)

EBIT (Rorelseresultat) 1136 265,8
Justering for avskrivningar (D&A) 1127 1296
Betalda inkomstskatter -25,9 -29,3
Kassaflide fran den lopande verksamheten fore forandring av rorelsekapital 195,2 362,5

Forandring Irdrelsekapital (NWC)

Forandring i varulager -20 -152,4
Forandring i kundfodringar -43.4 -69,4
Forandring i leverantorsskulder 82,3 136
Forandring i ovriga kortfristiga fodringar 1,7 -11
Forandring i ovriga kortfrstiga rorelseskulder 0 62,9
Summa férandring fran den lopande verksamheten 20,6 -156,3
Kassaflode fran den lopande verksamheten 215,8 206,2

Kassaflode fran investeringsverksamheten (Investing CF)

Investeringar i immateriella tillgangar -1,2 -1
investeringar i materiella tillgangar -119,9 -162,8
Avyttringar av materiella tillgdngar -0,1 0
Investeringar i dvriga finansiella anlaggningstillgagnar -0,6 0,1
Kassaflode fran Investeringsverksamheten -1216 -163,7

Kassafléde fran finansieringsverksamheten (Financing CF)

Nyemmision 0 0,3
Amortering av leasingskuld -39,7 -46,7
Upptagande av kortfristiga skulder 66,9 79,6
Amortering korstfristig upplaning -111.8 -66,9
Transaktion med innehav bestammande inflytande -8,7 -0,5
Kassaflide fran finanslerinsverksamheten -93,3 -34,2
Arets kassafléde 0,9 8,3
Likvida medelvid drets bérjan 18,2 191

Likvida medelvid arets slut 19,1 27,3




