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Mer an bara SMS,
en central spelare i det globala
kommunikationsnatverket

| en omvarld dar tillganglighet och kommunikation ar
livsavgdrande for féretag har Sinch en stark position.
Ett svenskt varldsledande féretag inom CPaa$S
(Communication Platform as a Service) dar Sinch star
for den digitala kommunikationens infrastruktur.
Sinch affarsmodell utgar fran en karnprodukt:
Customer Communication Cloud. Som inte enbart ar
en tjanst, utan en plattform av
kommunikationstjanster och smidiga I6ésningar.
Genom APl:er direkt i foretagens operativsystem ar
Sinch dominerande pa marknaden. Exempel pa nar
Sinch produkt anvands, ar nar din bank skickar
bekraftelse via SMS till dig, nar du bestaller
matleverans och de ringer upp din kurir eller nar du
videochattar med nagon via sociala natverk. Utdver
det bestar plattformen av verifieringstjanster och
natverksanslutningar med nya framtida Idsningar
med Al-implementering. Den tidigare historien av
aggressiva tillvaxtstrategier har gjort dem till
varldsledande.

Hur ska Sinch omvandla sin tidigare tillvaxtresa till
langsiktigt vardeskapande, kan bolaget bibehalla sin
roll som en central aktor i det globala
kommunikationsnatverket?
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Marknadsdata, SEK

Sinch AB Ticker: SINCH
Marknad: Nasdaqg Stockholm
Segment: Large Cap
Borsvarde 26750,7 MSEK

Nyckeltal Aktiepris: 31,41 SEK
P/E: -4,12 EV/EBIT: -5,48
P/S: 0.93 ROE: -22,09%
P/B:1.04 ROA: -12,98%

Vinst/aktie: -7.63 SEK
Eget kapital/aktie: 30.28 SEK
Omsattning/aktie: 22.78 SEK

Bolagsoversikt Rakenskapsar 2024

Bruttomarginal 33.74%
EBITDA-marginal 9.29%
EBIT-marginal -20.22%
Vinstmarginal -22.33%
Soliditet 60.46%




En kort historia bakom namnet

Ar 2008 grundades CLX Communications i p ) .
Stockholm av bland annat Johan Hedberg ‘ CLX Communications J PO } Bytte namn tll Sinch AB

och Robert Gerstmann. Foretaget hade som grundades

fokus pa A2P SMS-trafik som byggde pa | :

SMS-utskick fran féretag till konsumenter. 2009 2016 2021
20009 ft'?rvérvade CLX ett bolag med rétter 2(3.(38 H 2“'15 H 2”'| 5 I
fran Ericsson som hette Symsoft. Detta var

steget mot det internationella natverket och
gav tillgang till kontakter inom globala [ Férviry av Symsoft ‘
mobilnatsoperatorer.
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Forviirv av Pathwire,
MessageMedia & Inteliquent

Férviry av Sinch & MBlox
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CLX Communications genomférde en IPO 2015, vilket gav resurser for den aggressiva tillvaxtstrategin. 2016 forvarvade
CLX MBlox vilket var da en av varldens storsta leverantdrer av SMS-tjanster. Det gav tillgang till en enormt stor global
marknad inom USA, Australien och Storbritannien. 2016 férvarvades dven Sinch AB (originalbolaget fran 2014), en
avknoppning fran Rebtel. Det var i denna veva som APl:er och realtidskommunikation las till i CLX produktportfolj. 2019
blev det ar som CLX Communications bytte namn till Sinch AB eftersom Sinch tidigare profil inom molnbaserade
kommunikationstjanster (CPaaS) ansags starkare och mer framatdrivande. 2021 komnmer 3 stora forvarv. Inteliquent (1,14
miljarder USD) vilket gav Sinch ett natverk inom réstkommunikation i USA som toppade listan och gjorde den
amerikanska marknaden till en guldgruva. MessageMedia (1,3 miljarder USD) vilket gav tillgang till flertal sma och
medelstora bolag inom Amerikanska och Australiensiska marknaden och Pathwire (925 miljoner USD) som var det
tillskott som idag gjorde det mdjligt att skapa den helhetsldsning som idag kallas féor Customer Communications Cloud.
Det ar denna aggressiva tillvaxthistorien som gor Sinch AB det den ar idag.

Framtidsutsikter

KARLSTAD

Under flera ar av en aggressiv tillvaxtsstrategi och
transformerande férvarv har Sinch som organisation flyttat

EBITDA
fokus. Sinch har sitt nuvarande fokus pa att driva en 2501 a0
organisk tillvaxt inom organisationen och darmed forbattra -
bland annat sin EBITDA-marginal och bruttoresultat. ik ~ 266
De senaste 7 aren har Sinch haft en CAGR pa 39% gallande
sin EBITDA-tillvaxt men efter toppen under 2023 har det 2200 P
dalat. Vi far vidare se i kommande kvartalsrapporter om Gqc.""fr:f"/
Sinch kommer upp till ratt nivaer igen. Forsta halvan av 1700 c’?:
2025 har Sinch kommit upp till en EBITDA pa 1500 MSEK
enligt Ql och Q2 rapporterna. Det &r en minskning pa -1% 1200
fran forsta halvan av 2024 samtidigt har dem rapporterat en ]
6kning pa 4% i bruttoresultat (organisk tillvaxt, justerat for 700
valutaeffekter) jamfort med samma period férra aret. Sinch 263 . .
mal pa medellang sikt fran borjan av 2025 till 2027 200 ? 018 oo om0 a0t v 2003 r02s

innefattar att besta en organisk tillvaxttakt i nettomsattning
och bruttoresultat pa 7-9% per ar och en justerad EBITDA-
marginal pa 12-14 %.

Innovationspipeline och FoU. Sinch produkt har i stort behov att halla sig uppdaterad inom kommunikationsteknik for
att ligga i framkant i utveckling och vara konkurrenskraftig pa marknaden. Investeringar inom FoU &r centrala inom de
langsiktiga strategierna for bolaget. Under 2025 har Sinch lanserat nya l6ésningar och Al implementeringar. Model
Context Protocol (MCP) och Mailgun Inspect ar tva nya lanseringar som presenterades under Q2 2025. MCP mdjliggor
autonom kommunikation for Al-agenter via Sinch plattform och Mailgun Inspect ar en ny tjanst som impementerar Al-
driven kvalitetskontroll av e-post.

Sinch skuldsattningspolicy utgar fran att nettoskuldsattningen ska vara lagre an 2.5 ganger justerat EBITDA, ar 2024 lag
det pa 1.5x. Malet ar satt dver tid och inte efter forvarv da det kan dverstiga det markant. Kapitalallokering ar likasa ett
huvudfokus for Sinch, dverskottskapital skall anvandas fér att minska skuldsattningen, finansiera framtida projekt och
forvarv och aterféra medel till sinch aktiedgare.



Marknadsoversikt

CPaaS-marknaden (Communication Platform as a Service) ar en snabbvaxande global sektor, marknaden varderas till
omkring 16 miljarder USD ar 2025.

Europa star for omkring 30 % av marknaden, motsvarande cirka 4 miljarder USD. Marknaden férvantas vaxa kraftigt med
en arlig tillvaxttakt (CAGR) pa omkring 18-22 % fram till 2030, drivet av 6kad digitalisering, flerkanalslésningar och ett
starkt fokus pa kundupplevelse. P4 langre sikt estimeras den globala CPaaS-marknaden 6verstiga 70 miljarder USD
under 2030-talet

Utvecklingen drivs framst av 6kad digitalisering och automation, dar féretag i allt storre utstrackning integrerar
kundkommunikation direkt i sina egna system. En framtradande trend ar ocksa Al-lésningar som mojliggor
automatiserade kunddialoger, smart routing och realtidsanalys av kundbeteenden. Samtidigt paverkar regleringar som
GDPR i Europa och nya telekomlagar globalt hur data samlas in och hanteras, vilket skapar 6ékade krav pa sakerhet och
transparens.

Ytterligare en tydlig forandring ar skiftet mot flerkanalskommunikation, dar féretag kombinerar SMS, WhatsApp, e-post
och push-notiser for att nd kunder pa flera plattformar. Prispress pa traditionella SMS-tjanster driver denna utveckling,
liksom behovet av mer personlig och realtidsbaserad kunddialog. Branschen betraktas som relativt motstandskraftig
mot konjunktursvangningar, eftersom foretag aven under lagkonjunktur behéver uppratthalla kundkontakt, verifiering
och transaktionskommunikation. Dock kan makroekonomiska faktorer och minskade marknadsféringsbudgetar tillfalligt
dampa tillvaxttakten inom vissa segment.

CPaaS-branschen ar fragmenterad men domineras av ’so Global CPaaS-marknadens tillvéixtprognos 2025-2035 (miljarder USD)

ett fatal globala aktérer, bland annat Twilio (USA),

Vonage (USA/Ericsson), Infobip (Kroatien) och Sinch 200

(Sverige).

Intradesbarridrerna beddms som medelhéga till hdga, 150 B Creena SR SAoR)
da nya aktoérer maste hantera teknisk komplexitet, 2 ) Basfall (20% CAGR)
global infrastruktur, operatérsavtal och regulatoriska - - 1 Optimistsk (22% CAGR)
licenser. De ledande bolagen har byggt upp skalbara e .

plattformar, langa kundrelationer och héga switching —

costs, vilket ger en viss skyddande “moat”. 5

Produktdifferentieringen &r relativt 1dg, men etablerade 4045 RLEHA0E 2028 IZNEN ) SANSIACHE: EUSS) SRS H400%

Ar
foretag som Sinch har férdelar i datamangder, Al-
utveckling och teknisk integration som forsvarar for nya cPaaS-marknaden betraktas i huvudsak som icke-cyklisk,

konkurrenter att uppna samma rackvidd eller eftersom efterfrdgan p& kommunikationstjanster bestar dven
tillforlitlighet. under perioder av ekonomisk nedgang. Féretag behéver
Sammantaget framstar CPaaS-marknaden som uppratthalla kundkontakter, sdker autentisering och

attraktiv ur ett tillvaxt- och innovationsperspektiv, men  transaktionsbaserad kommunikation oavsett konjunkturlage,
konkurrensutsatt. vilket gér branschen mer motstadndskraftig &n manga andra
For Sinch innebar detta en val positionerad men teknologisektorer (Omdia, 2025). Daremot kan tillvéxttakten

utmanande marknad, dar bolagets framtida framgang paverkas av makroekonomiska faktorer sdsom lagre
beror pa formagan att utnyttja sin tekniska plattform,  fsretagsinvesteringar och forsamrad konsumentaktivitet, vilket
globala natverk och Al-drivha |('jsningar for att blbehélla kan leda till minskade Vo|ymer inom exempe|vis

Ibnsamhet och kundlojalitet. marknadsférings- eller kampanjbaserad kommunikation.

Samtidigt har konkurrensen dkat i takt med att fler foretag

CPaaS, Globala marknadsandelar 2024 overgar till flerkanalslésningar och datadrivna plattformardar
— SMS kompletteras av e-post, WhatsApp och pushnotiser. Denna

' utveckling skapar prispress men ocksa nya intdktsmojligheter
genom mer avancerade och integrerade
kommunikationstjanster. | starkare ekonomiska perioder
tenderar foretag dessutom att 6ka sina investeringar i
automatisering och Al-lésningar, vilket gynnar aktérer som
Sinch med en bred och tekniskt skalbar plattform.

Sammanfattningsvis innebar detta att CPaaS-marknaden ar
relativt stabil men inte helt konjunkturoberoende, dar den
langsiktiga tillvaxten drivs av digitalisering,
flerkanalskommunikation och 6kad automatisering.

= Twilio =Sinch = Alibaba = Ovriga



Vardering och Riskanalys %)“
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Marknadsrisken for Sinch avser paverkan fran faktorer som konjunktur, rantor och ravarupriser i omvarlden. Under
lagkonjunktur tenderar foretag att minska sina marknadsférings- och kommmunikationsutgifter, vilket kan leda till en
nagot lagre efterfrdgan pa Sinchs tjanster. Samtidigt kan stigande rantenivaer 6ka bolagets finansieringskostnader och
paverka aktiens vardering negativt, d& framtida kassafléden diskonteras hardare. Aven om Sinch inte &r direkt beroende
av ravarupriser, kan 6kade energikostnader och driftutgifter, exempelvis kopplade till servrar och datacenter, indirekt
paverka bolagets Ibnsamhet. Ur ett operationellt perspektiv ar Sinch beroende av stabila leverantorskedjor och
kontinuerlig drift av sina kormmunikationsplattformar. Tekniska storningar, systemfel eller brister hos externa leverantérer
kan paverka tillgangligheten och kvaliteten pa bolagets tjanster. Eftersom en stor del av Sinchs verksamhet ar
molnbaserad stalls hoga krav pa sakerhet, kapacitet och évervakning. Driftstorningar eller férseningar i samarbetet med
leverantorer kan leda till 6kade kostnader, forlorad kundndéjdhet och i férlangningen skada bolagets anseende. Sinch
verkar dessutom i en starkt reglerad bransch, dar férandringar i lagstiftning och dataskyddsregler, sorn GDPR, kan
medféra 6kade kostnader for anpassning och efterlevnad. Eftersom bolaget ar verksamt globalt maste det félja olika
regelverk i varje land, vilket 6kar komplexiteten och risken for regelovertradelser. Brott mot regler eller bristande
hantering av kunddata kan resultera i boter, rattsliga pafoljder och skadat rykte, vilket goér regelefterlevnad till en central
riskfaktor for bolaget. Aven valutarisken ar betydande, d& Sinch har verksamhet och intakter i flera olika lander.
Forandringar i valutakurser paverkar bade intdkter och kostnader nar de omraknas till SEK. En starkare svensk krona kan
minska vardet pa utlandska intakter, medan en svagare krona kan ge en positiv effekt. Bolaget hanterar dessa risker
genom valutasakringar, men det ar inte majligt att helt eliminera effekten av valutaférandringar. Slutligen paverkas Sinch
av politiska och ekonomiska handelser i de lander dar bolaget ar verksamt. Geopolitiska spanningar, handelshinder eller
sanktioner kan stora leveranskedjor, forsena projekt och paverka kundrelationer negativt. Instabilitet i vissa regioner kan
dessutom paverka datatrafik och kommmunikationsinfrastruktur, vilket i sin tur kan leda till driftstérningar. Sadana
handelser ligger utanfor bolagets kontroll men kan anda fa konsekvenser for bade tillvaxt och I16nsamhet.

Den genomférda multipelvarderingen visar att Sinch i
dagslaget handlas till en EV/Sales-multipel pa cirka 1,1x. EV/Sales jamforelse mellan CPaa8S bolag (2024)
Varderingen baseras pa en jamforelse med liknande bolag 35
inom CPaaS-sektorn och indikerar ett teoretiskt aktievarde

pa cirka 30 SEK per aktie, jamfort med dagens kursniva

kring 31 SEK. Det tyder pa att aktien i nulaget ar relativt 25
rattvist prissatt, men att marknaden redan diskonterar en 2
forvantad forbattring i lbnsamhet. Samtidigt kan den nagot
lagre multipeln tolkas som ett uttryck for marknadens
forsiktighet efter flera ar av omstrukturering och svagare 1
organisk tillvaxt. Om Sinch lyckas 6ka sina marginaler och
uppratthalla stabil organisk tillvaxt finns potential for att
varderingen gradvis narmar sig sektorns niva eller éverstiger 0
den pa lagre sikt.

H
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Den globala ledningsgruppen bestar av hdgkompetenta individer som
har en bred mix av tekniska expertis och erfarenheter av globala processer.

Ordforande av styrelsen ar Erik Froberg och har varit det sedan 2015. Han

har en djup teknisk bakgrund fran KTH och har bred erfarenhet av IT- och
telekomindustrin. Inom bolag som Capgemini och Netlight. Han ar aven

Co-founder av Neqgst D2 AB som ar storst agare i Sinch AB.

VD Laurinda Pang klev pa i april 2023 har kompetens inom det globala
kontaktnatet och har tidigare haft tunga roller i bolag som Lumen
Technologies och Centurylink.

CPO Daniel Morris ar ny i ledningsgruppen men inte i branschen, med over
20 ars erfarenhet fran IBM och Pathwire. Den nya CPO:n kliver pa och ar en
otroligt viktig del for Sinch framtida produktutveckling och racet mot
artificiell intelligens.




Investeringscase/sammanstalining

Gobal aktor och stabil positionering

Sinch har efter ar av aggressiv tillvaxt positionerat sig stabilt som en global aktér inom CPaaS-branschen. Idag besitter
Sinch cirka 13,6% av marknadsandelarna pa en marknad dar konkurrensen ar hard. CPaaS-marknaden ar fortsatt
snabbvaxande, med en arlig tillvaxttakt (CAGR) pa 18-22 % fram till 2030, och vantas na ett marknadsvarde pa éver 70
miljarder USD. Den strukturella tillvaxten drivs av digitalisering, automatisering och 6kade krav pd kundkommunikation.

En hallbar affairsmodell och karnprodukt som ar konkurrenskraftig

Sinchs affarsmodell har bedémts som hallbar och bygger pa en kombinerad kommunikationsplattform Cloud
Communications Platform som erbjuder en bredd av tjanster. Plattformen ar val positionerad i takt med att Al-Idsningar
far en allt storre roll i digital infrastruktur. Sinch har redan lanserat flera Al-relaterade produkter och fortsatter att
utveckla sina tjanster mot mer automatiserade och kundnara I&sningar.

Omstrukturering av verksamheten mot en mer vardeskapande strategi

Efter flera ar av aggressiva forvarv har Sinch under de senaste aren inlett en strategisk omstallning mot organisk tillvaxt
och langsiktig vardeskapande. Att vaxa framst genom kontinuerliga forvarv har inte varit hallbart, och darfér har bolaget
sedan 2024 fokuserat pa integrationsarbete, kostnadseffektivitet och lbnsamhet.

Sinch har infért nya finansiella mal som innebar att bolaget till ar 2027 ska na organisk tillvaxt pa 7-9 % och en justerad
EBITDA-marginal pa 12-14 %. Vid utgangen av 2024 lag skuldsattningen pa 1,5x EBITDA, vilket ger god finansiell stabilitet
och utrymme for framtida investeringar. Samtidigt har foretaget realiserat kostnadsbesparingar pa cirka 352 MSEK,
vilket bidrar till att forbattra Idnsamheten framaover.

Under forsta halvaret 2025 har bolaget dock haft en utmanande marknad, praglad av lagkonjunktur och dampad
efterfragan. Trots detta fortsatter Sinch att félja sin plan mot 6kad effektivitet och vardeskapande. Ett positivt tecken var
aterkdpsprogrammet under juli-augusti 2025 da cirka 15 miljoner aktier kdptes tillbaka, vilket visar bolagets tilltro till sin
egen strategi och sitt varde.

Utveckling och marknadens reaktion

Efter flera ar av aggressiva forvarv har Sinch under de
senaste aren inlett en strategisk omstallning mot organisk
tillvaxt och langsiktig vardeskapande. Att vaxa framst
genom kontinuerliga forvarv har inte varit hallbart, och i —
darfér har bolaget sedan 2024 fokuserat pa T
integrationsarbete, kostnadseffektivitet och [6nsamhet. -
Sinch-aktien har haft stora kursrérelser de senaste aren. i —cucan
Efter att ha natt en topp pa omkring 210 SEK 2021, har aktien

successivt fallit och handlas i dagslaget kring 31 SEK. En
betydande kursnedgang uppstod efter en rapport dar
bolaget rapporterade tillvaxt pa cirka 20 %, vilket var lagre an
tidigare nivaer pa 30-40 %. Marknaden reagerade kraftigt pa
den lagre tillvaxttakten, eftersom Sinch lange varderats som
ett snabbvaxande tillvaxtbolag. Den lagre tillvaxten speglar
en mognare fas i branschen dar stora kunder har minskat
sina kommunikationsvolymer och dar marginalerna pressats
av hogre drift- och finansieringskostnader. Detta har ocksa
paverkat hela CPaaS-sektorn, konkurrenter som Twilio, Link
Mobility och Bandwidth har uppvisat liknande
kursnedgangar under samma period.

Trots det kortsiktigt svaga sentimentet visar den senaste
rapporten att Sinch har starkt kassaflode, minskad
skuldsattning och stabila marginaler (EBITDA 12 %). P& sikt
talar detta for en dterhamtning om bolaget lyckas na sina
nya finansiella mal.

Under forsta halvaret 2025 har bolaget dock haft en
utmanande marknad, praglad av ldgkonjunktur och
dampad efterfragan. Trots detta fortsatter Sinch att folja sin
plan mot dkad effektivitet och vardeskapande. Ett positivt
tecken var aterképsprogrammet under juli-augusti 2025 da
cirka 15 miljoner aktier koptes tillbaka, vilket visar bolagets
tilltro till sin egen strategi och sitt varde.

Vardering och framtida potential

Den multipelvardering som genomfoérts indikerar att
aktien for narvarande ar nagot rattvist prissatt, med ett
teoretiskt varde pa cirka 30 SEK per aktie jamfort med
nuvarande kurs pa cirka 31 SEK. Detta antyder att
marknaden i stort redan har prisat in en férvantad
forbattring i Ibnsamhet och stabilisering efter tidigare
omstruktureringsar.

P3a kort sikt vantas aktien forbli volatil, men pa langre
siktfinns en uppsida i varderingen om bolaget lyckas
forbattra sina marginaler och uppvisa stabil organisk
tillvaxt. Om Sinch nar sina tillvaxt och I6nsamhetsmal
samt fortsatter att starka sin position inom Al-drivna
kommunikationslosningar, vilket innebar potential for att
aktien succesivt narmar sig eller éverstiger sektorns
genomsnittliga vardering pa langre sikt.
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Disclaimer

Detta material, inklusive analyser, rapporter och 6vriga publikationer framstallda av Karlstad Finance Group
("KFG"), tillhandahalls uteslutande i informationssyfte och for allman spridning. Innehallet ska inte, varken helt
eller delvis, uppfattas som finansiell radgivning, investeringsrad eller en uppmaning att genomféra en viss
investering eller transaktion.

Den information och de uppgifter som ligger till grund for materialet anses vara tillférlitliga, men KFG lamnar
inga garantier avseende dess fullstandighet eller riktighet. Framatblickande uttalanden, prognoser eller
beddmningar som aterges i materialet baseras pa antaganden om framtida utveckling och ar férenade med
osakerhet. Faktiskt utfall kan komma att vasentligt avvika fran dessa antaganden.

Varje investeringsbeslut som fattas med utgangspunkt i information fran KFG sker uteslutande pa
investerarens eget ansvar. Materialet bér endast betraktas som ett av flera beslutsunderlag vid
investeringsbeddmningar. Det aligger varje investerare att inhamta kompletterande information samt, i
forekommande fall, rdadgdra med en kvalificerad finansiell radgivare innan beslut om investering fattas.

KFG, dess medlemmar eller narstdende parter fransager sig harmed allt ansvar for direkt eller indirekt forlust
eller skada, oavsett orsak, som kan uppsta till foljd av anvandning av material, analyser eller annan
information som harrér fran Karlstad Finance Group.

Resultatrakning

Mettooms3ttning 3038 3086 5035 28023 16177 27Xl 28745 28712
Elostnad s3lda tjEnster -227 -2978 3641 -3340 -12244 -18912 -15204 -18024
Bruttoresultat T80 1003 1354 2183 3833 310 9541 2636
Bruttomarsinal 2531% 25.29% 27.69% 2721% 24 31% 31.78% 33.15% 33.74%
Ovriza rérelseintkter 3 105 103 158 192 611 474 432
Alktiverat arbeta for egen rikning 18 22 3B () 98 374 383 3El
Creriza externa kostandar -243 -280 -328 -633 -1308 -2400 -2336 -3152
Personalkostnader -312 403 -537 -E69 -1837 -4157 -4371 4383
Ovriza rérelsekostmader -38 -3l -114 -133 -245 -454 523 -138
EBITDA . 373 j56 715 83l 2774 3073 2666
EEBITDA-marginzl 8.63% 936% 11.04% £.91% 3.14% 1001% 10.65% 0_20%
EBITDA tilkrdxt 29 2% 3291% 322 24% 13 36% T 0d%s 9.73% -1527%
Armadsbrimmgar -138 -155 -184 -262 673 -T478 -2580 -5473
EBIT ) 126 218 372 433 138 -4704 483 -3E07
EBIT-marsinal 4 12% 34T% T3%% 5.65% 0.98% -16.97% 1.72% -20.22%
Finanziella mtikter 185 145 42 714 2393 3702 3280 2288
Fmnansiellz kostnadsr -236 -163 -39 -187 -1334 -3774 -3526 -2713
Resuliat fore skatt 73 202 335 380 1197 -4776 -133 -f234
Alktuel] skatt -33 41 -34 -142 -378 =383 =319 457
Uppskjuten skatt 93 19 3 209 2% 414 513 318
Arets resultat exkl. valutafSrindringar 135 LED 274 447 503 -4945 41 -£412

Vinstmarzinal 441% 4352% j44% 5.57% 3.61% -17.84% 0.14% -2133%
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Balansrakning

Tillgingar

Anliggningstillgimgar

Croodudll 063 1221 1753 3208 17143 15338 25160 20343
Eundrelationer 575 682 7 1481 13966 14719 130358 12736
Ezsnutvecklad programvara 112 136 152 22 3070 3313 4706 4631
Materiells tillzingar 13 19 10 og 707 B74 023 1041
Uppskjuma skattefordringar 101 192 237 404 825 D62 057 1273
Onriza mﬁ;emgnwﬂ 143 121 202 223 2192 1667 1460 1287
Summa anliggningstillzanzar 1007 1371 3147 5827 40012 40373 45760 41311
Omeittningstillgingar

Fundfordringar 654 BED 1159 1024 3870 4247 4560 4503
Skattafordringar 16 15 T4 52 108 317 238 114
(Chriza kortfriztiga fordringar 61 23 57 116 108 340 265 262
Forutbetalds kosmader och upplupna intikter 108 o4 136 589 033 13 §81 530
Likvida medel 164 180 466 3123 1571 2173 1012 1083
Summa omsitninestillainsar 1023 1255 1543 5807 7169 72089 GRE6 [N
Summa tillgingar 3030 3626 4001 11634 57081 57284 53134 48004
Eget kapital och Skulder

Eget kapital

Alctiskeapital ] 5 5 [; ] g g B
Crerign tillzkgjutat kapital 1377 1386 1380 6033 31088 3z210 323s2 32430
Flesarver 36 13 75 -400 178 5168 4204 6012
Balanserat resulatat ink] arets resulatat 73 252 526 072 1570 -3064 -3022 0435
Summa eget kapital 1404 1664 1008 7512 34053 34432 33663 20025
Lingfristiga skulder

Uppskjuten skatteskmld 106 218 270 308 5573 5403 4750 5075
(Onriza lngfristiza skulder, rintebarande 387 487 1366 0o7 1650 11238 G637 3450
Ovriga langfristizs skulder 35 136 141 g6 i@ 34 20 370
Summa lAngfristiga skulder £38 B41 1777 1586 E 16673 11467 BO04
Korifristiga skulder

Leverantarzskmldsr 250 431 481 a7 1424 1561 1840 1821
(Cnriza kortfristiga skulder, rintebirande 126 a9 38 142 10817 o0 2362 3636
Upphipna kostnader och forutbetalds intikter 408 450 580 1332 2669 3401 3235 3353
Crvriza konfristiga skulder 104 140 0] 382 700 111¢ 538 1265
Summa kortfristiga skulder 807 1120 1215 1533 15708 5180 2004 10075
Summa eget kapital och skulder 3030 3626 4001 11634 37081 57234 53134 48004

Appendix

Kallhanvisning

Samtlig data till grafer och tabeller om bolaget &r inhamtade fran Sinch egna arsredovisnigar mellan ar 2017 och 2024 samt kvartalsrapporter
2025, Yahoo finance, Nasdag. Rapporterna ar publicerade pa Sinch hemsida for Investor relations.

https:/www.imarcgroup.com/communications-platform-as-a-service-market
https:/www.futuremarketinsights.com/reports/communications-platform-as-a-service-cpaas-market https://omdia.tech.informa.com/om127767/omdia-universe-
cpaas-platform-providers-2025 https://sinch.com/news/sinch-named-a-leader-in-the-2025-omdia-universe-cpaas-report/
https:/Mwww.cognitivemarketresearch.com/regional-analysis/europe-enterprise-communications-platform-as-a-service-cpaas-market-report
https://investors.sinch.com/reports-and-presentations

https:/finance.yahoo.com/quote/119A.F

https://www.nasdag.com/market-activity/index/omxs30/historical? page=251&rows_per_page=10&timeline=y10
https:/metrigy.com/product/customer-experience-metricast-2024-communications-platform-as-a-service-market-share-forecast-4924-2024/
https://stockanalysis.com




